'Finanza. Analisi di Lamarck

Nel Veronese |
si investe
sul «biotech»

Oltre 2800 aziende per
32 miliardi di dollari di
ricavi complessivi. Un
business pinl che rad-
doppiato negli wltimi
cinque anni e che sipre-
vede tocchera i 150 mi-
liardi di dollari nel
2005. Sono le industrie
biotecnologiehe, preva-
lentemente statuniten-
si(il45% sitrovaolireo-
ceano), che hanno in
media l6annidieta, re-
altd in pieno sviluppo e
che costituiscono inte-
ressanti opportunita di
investimento: negli ul-
timi sei anni hanno ga-
rantito un ritorno me-
dio annuo del 32%.

Un argomento di si-

curo «appeal» per una
clientela di alto profile
econunaadeguatapro-
pensione al rischio, in
grado di non farsi im-
pressionare dall’altale-
na della Borsa e capace
diguardareal lungo pe-
riodo.

Gianpaolo Nodari, se-
nior analist della «J. La-
marckr», societa di con-
sulenza finanziaria in-
ternazionale specializ-
zata nel biotech, cheha
la suasede italiana pro-
prio a Verona, spiega
come orientarsinel set-
tore: «Qlire auna atten-
ta analisi dei dati di bi-
lancio dell'azienda, &
importante valutare il
management, che deve
saper coniugare le esi-

enze della ricerca con
quelle imprescindibili
di una gestione indu-
striale dell'attivita, 11
presupposto indispen-
sabile per sviluppare il
know how e un parco
[ brevetti che consenta
all’impresa di agire su
pillfronti, sviluppando
pit prodotti in modo da
diversificare il rischio,
sta inoltre nella capaci-
ta diinserirsiinunaso-
lida rete di alleanze
con altre realta biote-
ch, con aziende farma-
ceutiche e con il siste-
ma della ricerca uni-
versitariay.

Altenzione ai classi-
ci indicatori, dungue,
come il price earning
(il rapporto tra. prezzo
dell’azione e utili) ma
anche alle capacita del-
le aziende di stare sul
mercato: «Capacita se-
gnalate da altrirappor-
ti, come quello traprez-
z0 e vendite», spiega
Nodari, che investe pre-
valentemente in azien-
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de che producono far-
maciodiagnostici, quo-
tate al Nasdaq. Nell'ul-
timo biennio, gli inve-
stimentiin biotech rea-
lizzati dalla «J. Lamar-
ck» per conto dei clien-
ti del Nordest sono cre-
sciuti del 38%: il clien-
te medio @ imprendito-
re o dirigente d’azien-
da, ha una disponibili-
ta sui 400-500 mila dolla-
ri e investe il 10% del
proprio patrimonio.

«Somo tutte persone
che hanno la cultura
dell’investire non quel-
la del trading - spiega il
consulente - si tratta di
due approceci completa-
mente diversi tra loro.
1l trader concepisce il
mercato borsistico co-
me una grande Las Ve-
gas, disinteressandosi,
generalmente, di cosa
rappresentino i titoli
che acquista e preoccu-
pando esclusivamente
di "fiutarne” le oscilla-
zioni, Le sue operazio-
ni sono freguentissi-
me, nel continuo tenta-
tivo di rincorrere qual-
cosa di imprevedibile,
ossial’'umore giornalie-
ro di milioni di piccoli
e grandi investitori,
che come i si trovano
nell'arena borsistican,
prosegue Nodari con
un’analisi  impietosa
che forse i piccoli ri-
sparmiatori  scottati
dalla bolle speculative
di questi ultimi anni
avrehbero preferito sa-
pere prima di gettarsi
nella mischia.

Secondo Nodari, il
trading azionario non
paga: ogni tanto si por-
ta a casa un guadagno;
pin spesso delle perdi-
te, alle fine é solo que-
stione di fortuna. «I ri-
schi, per gli investitori
di gueste tipo che siri-
volgono al settore biote-
ch, sono notevoli, sia
per la poca attenzione
nella scelta dei titoli
che anche per la torte
volatitilitd dei biotec-
nologici nel breve peri-
odo».

«[}i contro, per chi é
capace di scegliere i
progetti e le realtd giu-
ste e (i aspettare pa
zientemente dai tre ai
dieci anni - conclude -
leopportunita di guada-
gno sonoe davvero stra-
ordinarie: si pud arri-
vare anche a decuplica-
rell capitale».
Maddalena Faedo
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